Rastemo! Zato v Red Bumerangu iS¢emo novo sodelavko ali sodelavca, s katero bomo obogatili in
okrepili obstoje¢o mlado ekipo. IS¢emo osebo, ki bo vodila in skrbela za nase stranke na podrocju
»B2B customer care and service« in tesno sodelovala s prodajno ekipo podjetja.

Ce imate tehni¢no znanje in kompetence s podroéja Python programiranja, je to ve¢ kot dobrodoslo.

Od osebe pricakujemo proaktivnost, prisotnost Zelje po ucenju, odli¢cne komunikacijske sposobnosti
ter vedrega in ekipnega duha. Vrednote, ki nam veliko pomenijo, in na katerih gradimo kulturo
podjetja, so: spostljivost, iskrenost in zaupanje.

Pricakovana znanja:
v poznavanje koncepta in vsebine digitalnega direktnega marketinga

v dobro poznavanje platforme LinkedIn
v znanje Excel-a

v dobro znanje angles¢ine, zaZeleno znanje nems&ine (ni pa pogoj)

Delo zajema:

v sodelovanje s prodajno ekipo podjetja in sodelovanje s strankami (B2B care and service)
v upravljanje z LinkedIn profili

v vzpostavitev in spremljanja LinkedIn kampanj

v poznavanje e-mail marketinskih orodiji

v vzpostavitev in zagotavljanje proaktivne, redne in udinkovite komunikacije s strankami
v priprava tedenskih porocil kampanj

v priprava analiz iz podatkov posameznih kampanj

v strokovno in strukturirano pridobivanje in uporaba odgovorov in komentarjev strank ter
obvescanje preostale ekipe

v izobraZevanje s pomo¢jo orodij in izobrazevalnih vsebin, do katerih ima podjetje dostop

Orodja:
v osebni rac¢unalnik

Placilo:
v znesek meseénega pladila je pogojen s $tevilom opravljenih ur v enem mesecu. V povpreéju
ocenjujemo povpre¢no mesecno izplacilo v visini 1.900 EUR bruto ali vec.

Vse ostalo vas nau¢imo mi.

Ocenjujemo, da bo uvajalno obdobje trajalo en mesec.
Trenutno delo poteka na domu oz. na daljavo.

Lahko ste tudi Studentka/student zaklju¢nih letnikov.

Vas CV in prijavo nam posljite na info@redbumerang.com ali preko sporocila na Linkedin profilu
podjetja Red Bumerang. Prosnje sprejemamo do 3.5.2021. Komaj ¢akamo, da vas spoznamo.
Dobrodosli!




