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1 POVZETEK 

Naredite kratek povzetek vaše poslovne ideje, v katerem predstavite ključne informacije o proizvodu/storitvi in načrtovanem uspehu na trgu. Skratka, s predstavitvijo motivirajte bralca k takojšnjemu nakupu proizvoda/storitve. 

Za bolj jasno predstavitev lahko uporabite tudi sliko proizvoda oz. opravljanja storitve, logo … POMEMBNO: Slike, grafi, sheme in tabele naj imajo naslov. Umestite jih v tekst, kamor sodijo. Vsako sliko nujno priložite tudi v formatu .jpg/.png. Pri tem pazite na ustrezno kakovost slike (resolucijo). 













2 IZDELEK OZ. STORITEV, KI JE PREDMET POSLOVNE IDEJE

V poglavju opredelite: 
0. Kateri problem rešujete oz. katere potrebe/želje kupcev bodo izpolnjene? 
0. Kaj je rešitev? Katero korist bo kupec z izdelkom/storitvijo pridobil? Zakaj je vaša ideja dobra?

Po potrebi lahko oblikujete podpoglavja ter vsebino popestrite s slikami, grafi, shemami …, za bolj jasno predstavitev lahko uporabite tudi tabele. POMEMBNO: Slike, grafi, sheme in tabele naj imajo naslov. Umestite jih v tekst, kamor sodijo. Vsako sliko nujno priložite tudi v formatu .jpg/.png. Pri tem pazite na ustrezno kakovost slike (resolucijo). 










3 KUPCI VAŠEGA IZDELKA OZ. STORITVE

V poglavju opredelite: 
a. Kdo so vaši najpomembnejši kupci? Poskusite jih predstaviti (starost, izobrazba, poklic, nakupne navade …).
b. Kdo so vaši potencialni kupci?

Po potrebi lahko oblikujete podpoglavja ter vsebino popestrite s slikami, grafi, shemami …, za bolj jasno predstavitev lahko uporabite tudi tabele. POMEMBNO: Slike, grafi, sheme in tabele naj imajo naslov. Umestite jih v tekst, kamor sodijo. Vsako sliko nujno priložite tudi v formatu .jpg/.png. Pri tem pazite na ustrezno kakovost slike (resolucijo). 












4 KONKURENCA VAŠEMU IZDELKU OZ. STORITVI 

V poglavju opredelite: 
a. V primeru, da ima vaš izdelek oz. storitev na trgu konkurenco, jo predstavite. Pri tem jasno izpostavite, v čem se od nje razlikujete in katere so vaše ključne prednosti. Pri tem ne pozabite niti na morebitne pomanjkljivosti vašega izdelka oz. storitve. 

Po potrebi lahko oblikujete podpoglavja ter vsebino popestrite s slikami, grafi, shemami …, za bolj jasno predstavitev lahko uporabite tudi tabele. POMEMBNO: Slike, grafi, sheme in tabele naj imajo naslov. Umestite jih v tekst, kamor sodijo. Vsako sliko nujno priložite tudi v formatu .jpg/.png. Pri tem pazite na ustrezno kakovost slike (resolucijo). 








5 PRODAJNE POTI

V poglavju opredelite: 
a. Kako boste vaše izdelke oz. storitve ponudili kupcem? Na kaj morate biti pozorni pri oblikovanju prodajnih poti? 

Po potrebi lahko oblikujete podpoglavja ter vsebino popestrite s slikami, grafi, shemami …, za bolj jasno predstavitev lahko uporabite tudi tabele. POMEMBNO: Slike, grafi, sheme in tabele naj imajo naslov. Umestite jih v tekst, kamor sodijo. Vsako sliko nujno priložite tudi v formatu .jpg/.png. Pri tem pazite na ustrezno kakovost slike (resolucijo). 












6 TRŽNOKOMUNIKACIJSKE AKTIVNOSTI 

V poglavju opredelite: 
a. Kako bodo kupci izvedeli za vas? Kje in kako boste oglaševali? 
b. Katera druga orodja tržnokomunikacijskega spleta boste še uporabili?

Po potrebi lahko oblikujete podpoglavja ter vsebino popestrite s slikami, grafi, shemami …, za bolj jasno predstavitev lahko uporabite tudi tabele. POMEMBNO: Slike, grafi, sheme in tabele naj imajo naslov. Umestite jih v tekst, kamor sodijo. Vsako sliko nujno priložite tudi v formatu .jpg/.png. Pri tem pazite na ustrezno kakovost slike (resolucijo). 













7 TRŽNI POTENCIAL POSLOVNE IDEJE

V poglavju opredelite: 
a. Kolikšno prodajo načrtujete? Koliko izdelkov oz. storitev boste prodali v začetku in koliko kasneje? 
b. Predstavite stroške in koliko prihodka/dobička boste s prodajo ustvarili? 

Po potrebi lahko oblikujete podpoglavja ter vsebino popestrite s slikami, grafi, shemami …, za bolj jasno predstavitev lahko uporabite tudi tabele. POMEMBNO: Slike, grafi, sheme in tabele naj imajo naslov. Umestite jih v tekst, kamor sodijo. Vsako sliko nujno priložite tudi v formatu .jpg/.png. Pri tem pazite na ustrezno kakovost slike (resolucijo). 















8 VIRI FINANCIRANJA POSLOVNE IDEJE 

V poglavju opredelite: 
a. Kateri bodo viri financiranja vaše poslovne ideje? Opišite jih.
b. Koliko sredstev boste potrebovali? Utemeljite, zakaj jih potrebujete toliko. 

Po potrebi lahko oblikujete podpoglavja ter vsebino popestrite s slikami, grafi, shemami …, za bolj jasno predstavitev lahko uporabite tudi tabele. POMEMBNO: Slike, grafi, sheme in tabele naj imajo naslov. Umestite jih v tekst, kamor sodijo. Vsako sliko nujno priložite tudi v formatu .jpg/.png. Pri tem pazite na ustrezno kakovost slike (resolucijo). 
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